
Dies ist eine Schritt für Schritt Checkliste die du beim Erstellen 
eines Buches abhaken solltest - nur wenn ALLE Punkte perfekt 

umgesetzt werden wird dein Buch erfolgreich sein!

CHECKLISTE

BUCH



HERZLICHEN
GLÜCKWUNSCH

Unsere Homepage: 
www.buchkunden.de

Herzlichen Glückwunsch zu dieser Checkliste und deiner 
Entscheidung, ein Expertenbuch schreiben zu wollen.

Arbeite sorgfältig damit und erledige jeden einzelnen Punkt. Genau wie 

du die Zutaten eines Kuchenrezepts nicht verändern darfst, weil er sonst 

entweder schwarz oder ungenießbar wird, ist es mit den Punkten dieser 

Checkliste. Achte deshalb auf die exakte Abarbeitung jedes einzelnen 

Punktes.

Mit dem richtigen Expertenbuch kann dies dein Durchbruch mit deinem 

Unternehmen sein, sodass du nachhaltig 5- bis 6-stellige Monatsumsät-

ze für dein Business erwirtschaftest. Eine solche Checkliste hätte ich mir 

damals gewünscht, als ich mein erstes Buch „Tools der Supertrainer“ im 

Jahr 2018 geschrieben habe.



ÜBER UNS

Weitere Infos:
Über 300 verifizierte Bewertungen:  
https://de.trustpilot.com/review/ricardobiron.de

Zu Beginn möchte ich dir gerne meine Geschichte erzählen.  
Davon, wie ich mein erstes Buch geschrieben, Bekanntheit errun-
gen, die Ricardo Biron Consulting GmbH gegründet und mittler-
weile über 500 Buchprojekte begleitet habe. Doch alles der Reihe 
nach.

2018 schrieb ich mein erstes Buch Tools der Supertrainer, um 
mich als Experte auf dem Markt zu positionieren und das Vertrau-
en meiner Zielgruppe zu gewinnen. Ich vermarktete mein Buch und 
verbesserte so meine Reichweite. Mein Bekanntheitsgrad stieg und 
ich gewann immer mehr Kunden.

Mein Erfolg blieb nicht unentdeckt, weswegen immer häufi-
ger Menschen auf mich zukamen, die überhaupt nicht an meinen 
damaligen Coaching-Programmen interessiert waren. Stattdes-
sen baten sie mich, ihnen dabei zu helfen, ihre eigenen Exper-
tenbücher zu schreiben und zu vermarkten. Daher entschied ich 
mich 2019 dazu, diesen Bitten nachzugeben und gründete 
die Ricardo Biron Consulting GmbH. 

Ich entwickelte einen einzigartigen Buchprozess, der es meinen 
Kunden ermöglichte, in kürzester Zeit ein qualitativ hochwertiges 
Buch zu veröffentlichen und dadurch nachhaltige 5- bis 6-stellige 
Monatsumsätze für ihr Coaching-Geschäft zu generieren. 

2020 veröffentlichte ich mein Buch Bestseller schreiben und 2021 folgte dann Millionen mit einem Buch.  
Anfang 2023 kam Vom Leser zum Kunden raus. Ein Jahr später folgte mein fünftes Buch Agentur Kunden 
ohne Kaltaquise.

Heute besteht mein Team aus 20 Vollzeit-Mitarbeitern, die in einem knapp 600 qm großen Büro arbeiten. 
Gemeinsam haben wir mittlerweile über 500 Buchprojekte ganzheitlich von der Planung, über die Erstellung 
bis hin zur Vermarktung und Kundengewinnung begleitet. Wir wurden vom TÜV zertifiziert und unsere 
Kunden haben durch mein Erfolgsrezept bereits mehrfach 8-stellige Umsätze generiert.



Die Norm ISO 9001 (TÜV) ist die national und international am weitesten verbrei-
tete Norm im Qualitätsmanagement. Sie stellt sicher, dass sich Kunden der Ricardo  
Biron Consulting GmbH auf optimale Prozesse verlassen können und gleich-
bleibend hohe Standards eingehalten werden.

Digitale Qualitätsnormen (DQN) sind Qualitätsnormen für digitale An-
gebote. Das IfDQ hat es sich zur Aufgabe gemacht, den digitalen Markt 
mit messbaren und prüfbaren Qualitätsstandards zu verbessern. Unsere  
Prozesse sind sogar zweifach zertifiziert, um sicherzustellen, dass unsere Kunden 
nicht durch Zufall, sondern mit System erfolgreich werden. 

PRESSEARTIKEL

UNSER EINZIGARTIGER BUCHPROZESS WURDE SOGAR VOM 
TÜV ZERTIFIZIERT!



MEHR ALS 500 
ERFOLGREICHE BUCHPROJEKTE

2. Auflage
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Andreas Scheibe ist geschäftsführender Gesellschafter 
mehrerer Unternehmen in der Baubranche und hat zudem 
Erfahrungen bei vielen großen Handwerksunternehmen 
und Planungsbüros in Deutschland sammeln können. Er 
ist Gründer der Continu-ING GmbH aus Wittlich, einer 
Unternehmensberatung, fokussiert auf echte Lösungen für 
Handwerksunternehmen.

ÜBER DEN AUTOR

Stark im Handwerk ist DAS Buch für Handwerksunternehmen, die endlich 
auf Augenhöhe mit Fachplanern und Auftraggebern kommunizieren und 
Nachträge selbstbewusst einfordern. In diesem Buch lernst du: 

• Auftraggeber und Fachplaner zur Mitwirkung zu bewegen 
• die VOB richtig zu verstehen und zu deinem Vorteil anzuwenden 
• deine Rechte & Pflichten professionell einzufordern und durchzusetzen

Dieses Buch fordert dich heraus, endlich der Profi am Bau zu sein, den die 
Projektlandschaft in deiner Umgebung braucht: werde aktiver Projekttreiber 
im professionellen Bauablauf.

„Erfolg entsteht ausschließlich und nur gemeinsam durch Können und Fleiß. 
Continu-ING bringt meinen Mitarbeitern Kompetenz und Selbstbewusstsein.“

Marco Linnenbrügger, Paul Heller GmbH

„Mit Continu-ING habe ich schon nach kürzester Zeit Werkzeuge an die Hand 
bekommen, mit denen ich sehr schnell mehr Erträge erwirtschaften konnte.“

Matthias Hinxlage, Hinxlage Energietechnik GmbH

ISBN 978-3-96966-875-7

MEHR SICHERHEIT IM BAUABLAUF – 
ENDLICH SCHLUSS MIT VERLUSTPROJEKTEN

STARK
HANDWERKIM

ANDREAS SCHEIBEVOB
EINFACH 
ERKLÄRT

BEKANNT AUS

Profitieren Sie von 
der einzigartigen 

Erfahrung aus über 
22 Jahren Vertrieb & mehr 

als 250 000 Sales Calls 
in über 70 Branchen

WAS SIE AUS DIESEM BUCH LERNEN KÖNNEN

Verkaufsgespräche: Welche Methoden Sie nutzen können, um in weni-
gen Sekunden zum Entscheider zu gelangen
Selbstorganisation: Wie Sie 20 Qualitäts-Anrufe pro Stunde schaffen
Premiumvertrieb: Wie Sie einfach und schnell hochrangige Geschäfts-
führer und Führungskräfte für sich gewinnen
  Ziele: Wie Sie Ihre Ziele richtig setzen und erreichen
Marketing: Welche Unterlagen Sie zur Akquise-Unterstützung brauchen
CRM-System: Wie Sie schnell, klar und einfach Ihren Erfolg kontrollieren 
und nichts mehr vergessen
Verhandlungen: Wie Sie stabil bleiben und regelmäßig Ihre Preise erhöhen
  Wiedervorlagen: Wie Sie jeden Interessenten ohne Grund und Vorwand 
kontaktieren - nicht nur um Angebote nachzufassen
 Lukrative Kunden: Welche Interessenten zu Ihnen passen und wie Sie 
diese für sich gewinnen
 Vertriebsgrundlagen: Essenzielle Eigenschaften für Ihren Erfolg

MIT 17 LEICHT UMSETZBAREN TIPPS, DIE IHREN 
VERTRIEB NOCH ERFOLGREICHER MACHEN!
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Funktionierende Methoden für alle, die offene 
Stellen qualitativ hochwertig besetzen möchten.

Sophia Röpke

„Bereits über 10.000 

Top-Bewerber generiert“

Bereits über 10.000 

passende & geeignete 

Bewerber gefunden

Wie kann es Ihnen gelingen, auf 
diesem intensiv umkämpften Markt 
qualifizierte Mitarbeitende zu 
finden, die eine echte Passung zu 
Ihrem Unternehmen aufweisen? Und 
wie schaffen Sie es, diese Talen-
te nicht nur einzustellen, sondern 

auch langfristig an Ihr Unternehmen 
zu binden? Die Antworten auf diese und 

viele weitere Fragen werden in diesem 
Buch gegeben!

Im Buch lernen Sie:

•  Wie Sie in Zeiten des Fachkräftemangels profitabel bleiben
• Den Wettbewerb um die besten Talente datenbasiert gewinnen
•  Die Schaffung wettbewerbsarmer Bewerbermärkte durch gezielte  
 Positionierung
•  Durch die Auswahl an passenden Bewerbern die Quality of Hire  
 verbessern
• Die Wahl des richtigen Recruiters und Kanals

Über Sophia Röpke:
Sophia Röpke ist Geschäftsführerin bei HR Connectum. In dieser 
Position verantwortet sie die operative Führung des Unternehmens 
sowie die strategische Weiterentwicklung. Vor HR Connectum arbei-
tete sie bei einer schwedischen Personalberatung in der Schweiz 
und betreute Kunden rund um Recruiting-, Leadership- und Develop-
ment-Programme. Studiert hat Sophia Röpke zunächst in Russland, 
Staatswissenschaft und Slawistik in Erfurt und St. Petersburg und 
daraufhin Religion-Wirtschaft-Politik in Zürich. Mit HR Connectum 
unterstützt sie Unternehmen in besonders engen Bewerbermärkten, 
High-Skilled-Talente zu finden und zu überzeugen – und so einen 
Beitrag zum wirtschaftlichen Wohlergehen zu leisten. Dafür braucht 
sie vor allem ihr Team, auf das sie sich verlassen kann und das 
Spaß in die Arbeitsabläufe bringt.

9 783000 763755

www.hrconnectum.com

Bekannt aus:
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SELFMADE
QUEEN 

Wie Du zu einer Business-Königin wirst, 
um Geld und Freiheit magnetisch anzuziehen

Katja RückemannHemmungslos 
weiblich und 
finanziell frei

Ich empfehle allen Frauen, die scharf auf ein hemmungsloses Leben und 
finanzielle Freiheit sind, sich in Katjas Energiefeld (aka Coachings) zu begeben.

Christiane Trimmel

Diese Art und Weise sowie ihr Verständnis, das sie mir entgegengebracht hat, 
weil sie auch das harte Verkaufen aus der Männerwelt gewohnt war, hat mich 
zu der Person gemacht, die ich gern sein möchte.

Silvana Schmidt

Bei mir hat sich durch Katja wirklich alles geändert. Ohne sie wäre ich heute 
nicht da, wo ich bin. Ich kann das Coaching jeder Frau empfehlen, die bereit 
ist, sich ein Leben in finanzieller Freiheit aufzubauen.

Christine Pum

Über Katja Rückemann
Katjas Weg des hemmungslos weiblichen Erfolgs basiert auf Fleiß, Arbeit, 
dem Aktivieren der Königinnenenergie, der man alle Wünsche von den 
Lippen abliest, sowie tiefem Verständnis für Marketing und Verkauf. 

Im Queensclub® vermittelt sie diesen Weg Ihren Kundinnen.
Katjas Gabe ist es die Erfolgshemmungen von Frauen über Bord zu werfen 
und das Leben ihrer Klientinnen aus dem Schoß heraus zum Explodieren 
zu bringen, auf dass sie wieder voll in der Lage sind Erfolg zu empfangen. 
Denn es gibt keinen erfolgreicheren Weg als den weiblichen Weg ohne 
Hemmungen. Hemmungslos Frau sein heißt Erfolg empfangen.

https://the-queensclub.de/
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9 783000 753282

Wir von der ESH Examensvorbereitung sind eine 
digitale Bildungseinrichtung für das Steuerbe-
raterexamen und bilden deutschlandweit Steu-
erberater aus. Unsere Expertise sammeln wir aus 
der Zusammenarbeit mit hunderten von Kunden 
jedes Jahr, die wir betreut haben und mit denen 
wir erfolgreich zusammenarbeiten.

In diesem Buch zeigen wir dir,  warum es sich 
überhaupt lohnt, Steuerberater zu werden und 
wie du den Weg dorthin erfolgreich bestreitest. 

Das Steuerberaterexamen ist eine unglaublich 
schwere Prüfung, bei der jedes Jahr ca. 50% der 
Leute durchfallen. Wir zeigen dir, wie auch du zu 
den richtigen 50% gehören kannst und was du 
dafür tun musst.

Welche Themen werden im Buch behandelt: 

• Effektivität und Zeitmanagement
• Umgang mit Stress
• Interaktive Stoffvermittlung
• Klausurtraining
• Strukturierte Wiederholungen
• Lernpläne
• Bestleistungen abrufen 

www.esh-stbexamensvorbereitung.de

EXAMENS GUIDE

STEUER
BERATER

WIE WERDE ICH STEUERBERATER ?

Exklusiv-Interview mit Alexander C. Schüffner 
Präsidialmitglied der Bundessteuerberaterkammer

GARY VOORBRAAK
MARLO STEINECKE

RÜCKENSCHMERZEN 
VERSTEHEN UND
ÜBERWINDEN

Ihr Weg zu 
einem 

gesunden 
Rücken

Dr. med. Frank Wolfram

Bekannt aus: Galileo 

und Bild der Frau

Putzen 
Putzen ist massieren. 

Putzen ist mobilisieren. 
Putzen verbindet.

KARIN LINK

Dieses Buch mit wahren Geschichten und Beispielen zeigt dir, wie alles zusam-
menhängt. Putze und fühle dein Pferd  und du weißt täglich, wie es ihm Pferd 
geht. Hilflos war gestern. Fühlen ist heute. Putzen kennen und können wir. Wa-
rum also nicht einfach die vorhandenen Fähigkeiten ausbauen?

Lerne den Nutzen vom Putzen zu schätzen: 
• Ohne viel Wissen und komplizierte Techniken zu massieren 
• Selbst ein Gefühl für Unwohlsein und Schmerzen zu entwickeln 
• sich näher zu kommen und eine Partnerschaft aufzubauen

Wertvolle Zeit, welcher wir uns klar werden dürfen. Und nicht nur das,  wir haben 
die Chance unser Pferd und uns selbst bewusster wahrzunehmen. Freuen und 
genießen wir dieses Zusammensein doch einfach jeden Tag auf’s Neue über das 
Putzen.

Egal, ob du anfängst, dich mit einem Pferd zu befassen oder schon viele Jahre 
mit Pferden zusammen bist.

Lerne:  
1. sinnvoll und strukturiert das Putzen ins tägliche Tun zu integrieren 
2.  den Pferdekörper zu verstehen, was und warum etwas passiert 
3.  die Negativspirale des Pferdealltags zu durchbrechen und Probleme früh- 
 zeitig zu erkennen

 
Karin Link: 25 Jahre und 25 Länder.  
Das ist die Summe meines Therapeutendaseins und aus dieser Vielfalt schöpfe ich mein heuti-
ges Wissen. Ich habe viele Jahre in die Ausbildung und in sehr viele weiterführende Fortbildun-
gen investiert. Regelmäßige Teilnahme an internationalen Tierärztekongreßen und Forschungs-
projekten sind ein unbedingtes Muss, um stetig und ständig dazuzulernen. Die Pferde, die ich bis 
jetzt begleitet habe und begleite, lehren mich täglich, Probleme zu hinterfragen, Zusammenhän-
ge zu verstehen und diese nun schnell zu erkennen. Meine schwäbischen Wurzeln und meine 
Kindheit in der Landwirtschaft, das Zusammenleben mit Tieren, prägen mich bis heute. Aus dem 
Lebensradius von 30 km ist ein Lebensradius außerhalb dieser Grenzen geworden. 1996 durfte 
ich durch Zufall Michael Baxter, International Academy of Equine Sport Therapy aus Kanada 
kennen lernen. „Learning by doing“ und seine eigene Art, die Pferde zu sehen und verstehen, ha-
ben mich in seinen Bann gezogen. Schon das allererste Seminar bei ihm war für mich Faszination 
pur und hat mein Leben völlig auf den Kopf gestellt. Die Entscheidung, mich ganz den Pferden 
zu widmen, war die beste überhaupt. Pferde zu leben, als Therapeutin und Pferdebesitzerin mit 
Rat und Tat Menschen mit Pferden zu begleiten, begeistert mich täglich auf’s Neue.

www.karinlink.com

Eine unterschätzte Tradition und viel mehr 
als nur Schmutz aus dem Fell entfernen.
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„Learning by doing“ 

einfach und effektiv 

das Pferd und seinen 

Körper verstehen 

lernen

Alles beeinflusst Alles!  
Erkenne, wie alles zusammenhängt und 

wie systematisches Putzen diese Prozesse beeinflussen und verbessern.

Wie du erfolgreich Produkte  
im Internet verkaufst

Onlinehandel
Geheimnisse

BUTRUS SAID

mit bewährten 
Strategien

Onlinehandel Geheimnisse
Anhand seiner Geschichten erklärt dir Butrus Said in diesem 
Buch wie Onlinehandel funktioniert, wie du damit startest und 
was du tun musst, um damit erfolgreich zu werden. Sein Erfolg 
zeigt, dass jeder die Möglichkeit hat, aus dem Nichts zu kom-
men und mit der richtigen Einstellung, dem richtigen System 
und genug Geduld ein selbstbestimmtes, freies und unabhängi-
ges Leben zu erreichen.

Dabei spricht er über die Themen:

� das passenden Produkt finden
� den  geeigneten Hersteller finden
� Onlineplatzierung und Positionierung von Produkten
� Vermarktung
� Skalierung

ÜBER BUTRUS SAID
Butrus‘ Insider-Tricks haben bereits Hunder-
ten von Amazon-Händlern, Unternehmen und 
Kleinunternehmern geholfen, Millionen von 
Umsätzen zu erzielen.

Nach knapp 20 Jahren Trial  & Error Erfahrung 
im Bereich E-Commerce hat er einer Online-Community aus 
über 1800 Klienten seine bewährten und hochqualifizierten 
1:1-Schritt für Schritt Anleitungen zur Verfügung gestellt, die 
bereits zahlreiche Menschen finanziell unabhängig gemacht ha-
ben. Heute ist Butrus Said ein anerkannter Firmenberater und 
gefragter Mentor für den Online-Handel. Das Start-Up, das aus 
in einem WG-Zimmer begann, gehörte 10 Jahre später 2016 mit 
einem Jahresumsatz von über 17 Mio. Euro, zu den Top 10 Ama-
zon-Händlern in Deutschland.

On
li

ne
ha

nd
el

 G
eh

ei
m

ni
ss

e 
    

    
    

    
    

    
    

BU
TR

US
 S

AI
D 

EYÜP ARAMAZ

Als Bäckerei zum Mitarbeiter-
Magneten: Mehr Produktivität
und bessere Ergebnisse

FINDEN 

SCHULEN
BINDEN 

erfolgreichMitarbeiter

Das Bäckereihandwerk ist seit Jahren mit unterschiedlichen Herausforderungen konfrontiert.
Dabei steht der Fachkräftemangel an oberster Stelle.

Dieses Buch hilft Ihnen, als Bäckerei oder Konditorei zum Mitarbeiter-Magneten zu werden. 
Sie werden unter anderem lernen:

• Was in der heutigen Branche falsch läuft und warum viele Bäckereien Probleme bei der  
 Mitarbeitergewinnung haben
• Was eine Arbeitgeberattraktivität ausmacht
• Wie Sie sich richtig vermarkten und eine Omnipräsenz aufbauen
• Welche Bedeutung ein Kümmerer im Unternehmen hat
• Wie Sie Ihre Mitarbeiter BINDEN, FINDEN und SCHULEN um langfristig davon zu  
	 profitieren

Über Eyüp Aramaz:

• 1988 geboren und aufgewachsen in Bielefeld
• Polizeikommissar (2009-2017, B.A.) in Hannover
• Mittelstandsmanagement (M.A.) und Startup-Gründer 
• 10 Jahre Social Media & Online-Marketing für den Mittelstand
• Berater der Bertelsmann Stiftung und gefördert von der Oetker-Gruppe
• Dozent für Personalmarketing, Social Media & Employer Branding 
 an der Fachhochschule des Mittelstands (FHM) in Bielefeld 
• Geschäftsführer Aramaz Digital GmbH, der marktführenden Agentur für Bäckereien und  
 Konditoreien im deutschsprachigen Raum mit den Schwerpunkten Mitarbeitergewinnung, 
 -bindung, -schulung, digital Sichtbarkeit und  Arbeitgebermarkenbildung
• Startup-Gründer: Software für Bäckerei-Bestelloptimierung

9 783000 753732
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STEUERPARADIES
DEUTSCHLAND

WIE DU ALS UNTERNEHMER DEINE STEUERLAST HALBIERST 
UND EIN GROSSES VERMÖGEN SO UNVERMEIDBAR WIRD

Methoden 
der top 1%www.leo-gaertner.com

ISBN  978-3-00-075204-9

Martin Richter - Immobilien Steuerkoryphäe 
„Leo ist ein echter Hamburger Jung mit Handschlags-Mentalität. Auf sein Wort ist zu 100% Verlass. Ich bin 
beeindruckt von seinen Kenntnissen über Vermögensaufbau und wie man Vermögen und Steuern mit-
einander verknüpft.“

Matthias Aumann -Einer der erfolgreichsten Unternehmensberater Deutschlands
„Hört auf Menschen wie Leo. Das sind die Menschen, die aus der Praxis kommen und wirklich Ahnung von 
der Materie haben. Ein solches Wissen kann deinem Leben eine ganz neue Richtung geben.“ 

Robin Söder -Gründer Deutschlands bekanntester Weiterbildungsmarke für Unternehmer

„Ich würde behaupten, wir haben aufgrund unserer Position einen sehr tiefen Einblick in die Bildungs-
branche und kann demnach sagen, dass Leo einer der besten Experten im 
deutschsprachigen Raum ist! Ich habe vieles gesehen, doch wenig hat mich in 
all den Jahren so begeistert wie Leo Gärtner. Er vereint ein großes Herz mit 
unschlagbarer Kompetenz!“

Deine Steuerlast in privates Vermögen umzuwandeln 

Die wichtigsten legalen Steuertricks der Superreichen in Deutschland

Mit Sachwerten steuerfrei Vermögen aufzubauen

Warum nur die Verschmelzung von Vermögen und Steuern zu echter 
finanzieller Freiheit führen kann

Durch intelligente Mitarbeitermodelle deine Traummitarbeiter langfristig an dich binden

Immobilien - & Investmentvermögen komplett steuerfrei aufzubauen

Dein Vermögen vor Vater Staat zu schützen

DAS LERNST DU IN DIESEM BUCH

MEINE MISSION:
DU BEKOMMST, WAS DU VERDIENST

...und vieles mehr!

Ich bin davon überzeugt, dass kleine & mittelständische Unternehmer das Rückgrat unserer 
Gesellschaft sind.

Immer mehr und mehr Unternehmer wandern aus oder spielen mit dem Gedanken, es zu tun. 
Dies ist ein Besorgnis erregender Trend, der aber aus Sicht der Unternehmerbrille vollkommen 
nachvollziehbar ist. 

Du arbeitest hart für dein Geld! Hast Druck, Verantwortung, Stress & gehst Risiken ein doch 
wofür? Damit am Ende des Jahres doch wieder kaum was übrig bleibt? 

Meine Mission ist es genau das zu verändern: 

Wir zeigen dir, wie du legal Steuern sparst und damit mehr – viel mehr – von dem Geld hast, 
das du selbst erwirtschaftet hast. Und wir zeigen dir, wie du Vermögen aufbaust, ohne 

dabei zu verzichten. 

Kurz: Wir machen dich zu einem erfolgreichen „Steuersparexperten“ und 
intelligenten Geldanleger. Damit geben wir dir die Freude am Unternehmertum 
zurück. Wir geben dir die Möglichkeit, dein Hobby zum Beruf zu machen und ein 
noch erfolgreicherer Unternehmer zu werden. Wir geben dir die Kontrolle über 
deine Finanzen und damit über dein Leben zurück. Und verhelfen dir zu 
einem selbstbestimmten Leben in finanzieller Freiheit in deinem 
persönlichen Steuerparadies Deutschland!

MIT REFERENZEN VON:
• MIROSLAV KLOSE
• DR. C. OBERWITTLER
• EHEPAAR WÖHRL 
   VON HÖHLE DER LÖWEN 
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Der Coach hinter den DAX- Vorständen, Olympiasiegern
 und Celebrities verrät seine Geheimnisse zur Optimierung 

der körperlichen und mentalen Fitness

UNBEGRENZT 
LEISTUNGSFÄHIG

„Keine Lust auf Veränderung.“ 
„Kein Antrieb.“ 
„Keine Zeit.“ 

„Keine Ahnung.“ 

Mit solchen oder ähnlichen Glaubenssätzen blockieren sich 
viele Menschen auf dem Weg zu einer Verhaltensänderung.

Die Pool Methode hingegen ist ein hoch effektives
 Coaching Tool mit dessen Hilfe man in wenigen Monaten 

negative Glaubenssätze verbannt, neue, effektive 
Strukturen entwickelt und mit Freude

 langfristig umsetzen wird.

Der Ansatz von Ralf Ohrmanns berühmtem ‚Pool‘-Konzept, mit dem er 
seine Klienten spielerisch an neue Routinen heranführt, geht jedoch 
ganz neue und erfolgsversprechende Wege. Das besondere an seiner 
Methode: Du suchst dir deine Herausforderungen in Absprache mit ihm 
selbst aus – und zwar aus hunderten von Möglichkeiten aus seinem 
Erfahrungs-Pool. Das aus dem Hochleistungssport entstandene, für 
jeden Klienten maßgeschneiderte Pool-Programm hat es in sich: Vor 
allem kleine, aber regelmäßige Routinen im Alltag, ein bewussterer 
Ernährungsstil, ausreichend Bewegung sowie Stressbewältigung sind 
der Schlüssel zu einem neuen, gesunden und aktiven Lebensstil. 

SOUVERÄN
FÜHREN

… aber was macht dich zum Leader?

Wie du mit Persönlichkeit überzeugst, damit 
ein Magnet für Fachkräfte wirst und so deine 

Ziele mit Sicherheit erreichst.

MIT BEWÄHRTEN
STRATEGIEN

Itat antibus. Xeria is sandae dit faceper 
ovitaturit aut volori ius.

Lut volumendesti tectecerent, quas in 
cullandi alique offic temolup tatioria an-

imolenimi, tem. Itassim iligend aeperepe 
peditas piendellese nonse nostet earum fa-

cius ne nonsectae que et ea dolum il ipsamus, 
intem aciam sum simaximus ipsa dundiorrum nis 

eturistiur sitias et fugiate ctatempos et voloreh endernam sit, 
od quatibus dol

ro dolum quibus corum veles eaquo et eictas accullu pienien-
dia aut occab id miligni mporatqui corepel ius nonsenis com-
modi odiasim audaessi debitis ut earuntusam il modi corum 
aut vent quam etur, tor aboresc ipsunt di consendem fugiti 
same sita il ium restem dolum, tem re eum exces sum que eli-
bus nones autatio tet, sus, con nam quasperrum quos et qui 
dolorec ullore porem sinus quae cum quia verum hit, ea de-
rion con cum esequam, idunti dolupta tinciaes ma pore nos 
simporestes maionse ceptio tecto exeri sam ea et autatem 
nonseribus experum diae odipsus dolupta eos sunt faceaque 
nos porro estorest, ex et quid mil incipsam inum dero dentibu 
saecum lautem quia volesti anduntis et iunt.

Ucid quist labo. Ximpores conse re, oditatem ea quatis mag-
natiist aut autemqui ut et, sumquos tiorem quae sit, sam hil-
lacepuda int omnistrunt ratquiate nam, sero et ommoloribus 
re verferum expliquiant.

Ecusdaepedis quatur sinit que del eaquatiur aut quatet int, 
idipsus et alit hic tem adit, ullendes aute elibus ent optis maxi-
mi, totatetur adi sunt rem antio cum ipiet et mint endae. Ibus 
inus dest utemporenes aute ipitatassi quis maxim et verem 
utati iduci
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In 14 Kapiteln stellt Vivienne die wichtigsten Schritte vor, die es bedarf, um Dir ein 
erfolgreiches Herzens-Business aufzubauen und die gewünschte Freiheit in Deinem Leben 
zu erlangen. 

Sie erzählt in diesem Buch ihre eigene Geschichte mit Höhen und Tiefen ihrer 20-jährigen 
Business-Erfahrung als selbständige Unternehmerin.

Damit ergänzt sie ein weiteres Puzzle-Teil zu ihrer Herzens-Mission: nämlich Menschen 
aufzuzeigen, dass sie es auch scha� en können, ihre Träume zu verwirklichen und dass 
alles möglich ist, was sie sich von Herzen wünschen.

In diesem Buch lernst Du u.a., wie Du:

• Deine Berufung � ndest und lebst
• die richtigen Ziele setzt und Ziele richtig setzt
• was Dein Selbstbild mit Deinem Erfolg zu tun hat
• Erfolg auf Basis universeller Gesetze au� aust
• die Kraft von Dankbarkeit für Dich erlebbar machst
• den Glauben an Dich und an „die Sache“ stärkst
• wie Du das Thema Disziplin ganz anders angehst
• wie Du die Magie der Hingabe für Deinen Erfolg nutzt

Über Vivienne Posch

Vivienne Posch ist „Certi� ed Thinking Into Results Consultant“ im Consultant Team von 
Bob Proctor, einem der bekanntesten Persönlichkeiten im Bereich Erfolg, Mindset und dem 
Gesetz der Anziehung. Er ist u.a. aus dem Blockbuster Film „The Secret“ bekannt. 

In den ersten Jahren ihrer Selbständigkeit hat Vivienne erfahren, dass es ihr trotz ihrer 
Begeisterung zum Thema Coaching und Persönlichkeitsentwicklung nicht so gelingen 
konnte, ein erfolgreiches Business aufzubauen. Erst mit den Inhalten und Programmen 
ihres Mentors hat sie den Durchbruch gescha� t und inspiriert heute Tausende Menschen, 
groß zu denken, und begeistert diese, ihre eigenen Träume zu verwirklichen.  Vivienne 
ist Gründerin der Selbstwert & Erfolg GmbH. Als erfolgreiche Autorin und Referentin gibt 
sie ihre mittlerweile über 20-jährige Business-Erfahrung an andere Selbständige und 
unternehmerisch denkende Menschen weiter, die spüren, dass noch so viel mehr möglich 
ist. 

Verö� entlichungen über sie und ihre Arbeit sind u.a. in Yahoo! News, London Daily 
Post, Market Watch, Disrupt Magazine, Thrive Global, Open The News, Us Times Now, 
Verna Magazine, Entrepreneurs Break, The American Reporter zu � nden. Als Expertin 
für Selbstwert im Business ist sie mehrfach in WOMAN, dem größten österreichischen 
Frauenmagazin, erschienen.

Folge Vivienne Posch auf diesen Kanälen:

ViviennePosch.com          € 24,90 
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Wie du in der Hochzeitsbranche  
erfolgreich wirst!

Sabine Greiff-Heberle

“Ja, ich will ”
Dieses Buch ist für dich, wenn du 

• dich in der Hochzeitsbranche selbständig machen möchtest und nach Wissen und 
 Tipps von Experten suchst. 
• bereits im Nebenberuf als Hochzeitsplaner, Trauredner oder Hochzeitsdienstleis- 
 ter tätig bist und dein Business ausbauen möchtest. 
• bereits dein Herzensbusiness als Hochzeitsdienstleister aufgebaut hast, aber dort  
 noch nicht so erfolgreich bist, wie du es dir wünschst. 

In diesem Buch lernst du unter anderem: 

• Warum Paare heute heiraten und welche Erwartungshaltung sie an ihren großen  
 Tag haben inklusive - Dos and Don’ts für die Hochzeit.
• Welche 7 Kompetenzen und Eigenschaften du als Hochzeitsdienstleister mit- 
 bringen solltest und welche Schritte notwendig sind, um in eine Selbst- 
 ständigkeit zu starten. 
• Wie du es mit meiner Diamant-Methode schaffst, dein Herzensbusiness zu  
 optimieren und dein Angebot besser auf die Bedürfnisse deiner Brautpaare  
 abstimmen kannst. 
• Wie 5 Hochzeitsprofis ihren Weg gegangen sind und welche Erkenntnisse sie  
 daraus gewonnen haben sowie welche Trends und Zukunftsperspektiven auf dich  
 warten.
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Sabine Greiff-Heberle ist eine erfahrene 
Expertin in der Hochzeitsbranche mit 
einer beeindruckenden Erfolgsgeschichte 
von über 15 Jahren und mehr als 400 
durchgeführten Hochzeiten. 

Sie ist Inhaberin der größten Agentur 
für Hochzeitsplanung in Deutschland 
sowie Unternehmerin und Traurednerin 
aus Leidenschaft. 

Für Hochzeitsplaner,  
Trauredner, Locations und  

Hochzeitsdienstleister

Mit 
Experten-
Interviews

sabine.greiffheberle agentur_traumhochzeit

sabine.greiffheberle sabine.greiff-heberle

www.agentur-traumhochzeit.de
www.trau-mooment.de

www

• Tanja Becker, JA-Hochzeitsshop
• Jürgen Frey, Hoher Darsberg
• Patricia Jung, Blume Exclusiv
• Andreas Nusch, 
 Andreas &  Hanno Weddings

Mit Experten-Interviews

 BESSER VERSTEHEN
HUNDE

Der Leitfaden 
für eine starke Bindung

 und besseres Verständnis

Über Steve Kaye
Steve coacht Mensch-Hunde-Teams, die einen alltagstauglichen Hund an 
ihrer Seite haben wollen. Durch jahrelange Eigeninitiative in Weiterbildungen, 
Seminaren, Workshops, einer Ausbildung zum Hundetrainer, sowie einem 
Tierschutzprojekt und eigener Hundepension sammelte er wertvolle 
Erfahrung im Hundetraining. Daraufhin entwickelte Steve ein völlig neues 
Konzept des Hundetrainings: Digital und ganz bequem von zuhause aus, 
mit flexibler Zeiteinteilung.

In unserem Training gehen wir auf deine individuellen Probleme ein, sodass du ein ganz neues 
Lebensgefühl mit deinem Hund als besten Freund entwickelst. Dafür entwickeln wir Schritt-für-
Schritt Pläne, um an dein persönliches Ziel zu kommen und wirklich nachhaltige Ergebnisse zu 
erreichen. 

Egal, ob du Ersthunde-Besitzer bist, einen Hund aus dem Tierschutz hast oder einfach Probleme 
im Alltag mit deinem Vierbeiner hast und einfach alles richtig machen willst: Wir können dich auf 
dem Weg zu einem harmonischen Zusammenleben begleiten! 

SABINE WAGNER 
„Ich habe schon mit einigen Hundetrainern zusammen gearbeitet und habe noch nirgends so 
vorurteilfreies, lösungsorientiertes und fundiertes Wissen über meine Hunde und mich, als Teil 
des Mensch-Hunde-Teams, vermittelt bekommen wie bei euch“

SVENJA HEINZ 
„Dieses Coaching hat mit mein/unser Leben verändert. Was ich hier in dieser nur kurzen Zeit 
schon alles lernen durfte. Über meinen Hund, aber vor allem über mich. Es müsste eigentlich 
eine „Pflicht“ für jeden Hundehalter sein, denn dann wären so viele Mensch-Hundprobleme 
gelöst.“

FRANZISKA W.
Wer nachhaltig etwas verändern will, ist hier genau richtig. Wir hatten schon zahlreiche Methoden 
bezgl. der Leinenführigkeit ausprobiert, doch das Problem wurde immer schlimmer. Durch die 
Zusammenarbeit mit Steve und seinem Team, sind unsere Spaziergänge an der Leine sehr 
entspannt geworden und wir haben einen richtigen tollen ausgeglichenen und freudigen Hund.

Bekannt aus:

Steve Kaye
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ZWEITWOHNSITZ
Lisa Kellner

Der Nr. 1
Ratgeber 

gegen
Reizblase

Werde deine
Reizblase
endlich los!

In 5 Schritte
n

symptomfrei!

In diesem Buch erfährst du:

• Was du auf keinen Fall tun solltest! 
• Warum du unter einer Reizblase leidest!
• 30 Tipps & Tricks, die du sofort umsetzen kannst!
• Und vor allem den Weg aus dem Teufelskreis!

Lisa Kellner ist M.A. Soziologin. Sie begeistert ihre Klientinnen und Kli-
enten mit ihrem eigenen Online-Programm und weist ihnen einen bahn-
brechenden Heilungsweg! 

www.lisa-kellner.de
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Du leidest an einer Reizblase? 
Ständig quält dich ein unaushalt-
barer Harndrang? Du rennst von 
Arzt zu Arzt, weil du wiederholt 
nach organischen Ursachen für 
deine Symptome suchst? Dei-
ne Verunsicherung steigert sich 
durch widersprüchliche Befunde 
und erfolglose Behandlungsver-
suche? Ein dramatischer Kreislauf 
beginnt. In diesem Buch erfährst 
du nicht nur, warum du unter einer 
Reizblase leidest, sondern auch, 
wie du sie wieder loswirst, um 
endlich ein gesundes, glückliches 
und vor allem selbstbestimmtes 
Leben zu führen – ein Leben, von 
dem du träumst!

Sieben Jahre lang habe ich nur an 
die nächste Toilette gedacht und 
mir immer wieder die gleichen 
Fragen gestellt – heute weiß ich, 
dass es die falschen waren! 

Lisa Kellner

ISBN: 978-3-00-075751-8

Genug aber jetzt von 
den ganzen unnötigen 
Informationen – die 
dazu dienen sollen, 
Vertrauen zu schaffen, 
falls du uns noch nicht 
kennst, und diejenigen 
gelangweilt hat, die 
uns bereits kannten – 
hin zu dem, was dich 
wirklich interessiert:

Youtube

JETZT ABONNIEREN
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Bevor das Buch erstellt wird

•	 Zielgruppenauswahl

•	 Marketingstrategie schaffen  
(bevor das Buch erstellt wird)

•	 Klares Ziel des Buches definieren

•	 Themenauswahl/Positionierung des Buches geklärt

•	 Preis des Buches ausgelegt auf Zielgruppe

•	 Produktlandschaft definiert für Buchfunnel   
(Bspw. Hörbuch, Seminarticket etc.)

•	 Stichpunkte wie einzelne Kapitel aufgebaut sind 

•	 Geschichte zu der Kernaussage vom Kapitel; Zahlen Daten Fakten

•	 Zeitmanagement

•	 Buchlaunch vorbereiten

•	 Auswahl von Social Media Plattform zur Vermarktung

•	 Buchstruktur die alle Einwände löst, Interesse weckt, Fragen  
beantwortet und Anfragen schafft 
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Während das Buch erstellt wird

•	 Richtiger Umfang des Buches 

•	 Inhalte die Leser “nicht überfordern” und “nicht langweilen” sondern 
dazu bringen zu glauben “ich habe es verstanden und glaube daran es 
zu schaffen - für die Umsetzung gehe ich zum Autor”  

•	 Titel der deine Zielgruppe auf der richtigen Bewusstseinsebene  
anspricht

•	 Ängste der Zielgruppe wurden beseitigt

•	 Potentielle wurden Einwände entkräftet

•	 Hochwertiges Layout & Buchsatz

•	 Aufbau der Kapitel der Leser ins Buch “zieht” 

•	 Schreibstil der Lust auf Zusammenarbeit macht

•	 Sauberes Lektorat

•	 Sauberes Korrektorat

•	 Partner für Druck & Logistik

•	 Cover das deine Zielgruppe auf der richtigen Bewusstseinsebene  
anspricht

•	 Anbindung Logistik-Schnittstelle

•	 Auswahl der Auflage
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Nachdem Buch erstellt wurde

•	 Tracking korrekt hinterlegt

•	 Wahl der Form der Veröffentlichung

•	 Domain gesichert

•	 Ads im Einsatz 

•	 Verkaufsstarke Landing Page 

•	 Bestellformular korrekt aufgesetzt  
(inkl. Trustelemente und korrekte Auswahl an Zahlungsmöglichkeiten)

•	 Affiliates akquiriert die Buch mit vermarkten

•	 Werbestrategie umgesetzt 

•	 Automatisierte E-Mail Kampagne aufgesetzt

•	 Danke Seite im “aktiven” Einsatz

•	 Funktionierender Marketing- & Vertriebsprozess 
(Leser in Kunden umwandeln)

•	 Buchfunnel aufgesetzt

•	 Skript für Umgang mit Buchkäufern

•	 Verknüpfung mit einer Verkaufsplattform 

•	 Social Media Beiträge vorbereiten
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